Vertrieb

Prozesse

Projekte

Controlling

Vertriebseffizienz-Audits
Sales-Cycle-Audtis

B2B-Channel-Management

Sales-Partner-Management

Verkaufen mit Business Cases
(ROI-Selling)

Vertriebssteuerung

Value Proposition

Produktvermarktung

Aufbau und Fiihrung von
Vertriebsorganisationen

CRM-Systeme

Rollierende Vertriebsplanung
und —verfolgung

Dynamisches Pricing

Produktbeschreibung mit
Value Statements
Businessplane

Coaching von Vertriebsleitern
und Vertriebsmitarbeitern

Prozess-Audits
Qualitats-Audits

Prozesskostenoptimierung

Effizienzsteigerung der
Rechnungsbearbeitung

Reduzierung Working Capital
durch Optimierung in den
Warenwirtschaftsprozessen

Datenbank-gestlitzte
Prozessmodellierung

Prozessautomation durch
IT-Integration

Organisationshandbuch (nach
ISO-9000)

Energie-Management nach ISP
500001

Coaching der Prozesseigner
und Prozessbeteiligten

Projekt-Management-Audits
Projekt-Status-Audits

Operatives Projekt- und
Programm-Management

Multi-Projektmanagement

Projekt-Krisenbewaltigung

Projektorganisation und
Projektsteuerung mit
Projektmanagement-Tools
(zum Beispiel MS Project)

Implementierung Multi-
Projektmanagement-Tools

Projekt-Handbuch

Coaching der Projektleiter und
Projektmitarbeiter

Kennzahlen-Audits
Controlling-Audits

Konzeption & Anpassung von
Controlling-Systemen
Strategieorientierte Finanz-
und Investitionsplanung
Aufbau & Anpassung von
Kennzahlen-Systemen
Reduzierung von
Overhead-Kosten
Risikobewertung

Umsetzung/Integration des
Controlling-Systems in einem BI-

System
Web-Reporting Unterstutzung

Implementierung und Anpassung
von SAP R/3 Prozessen

Controlling Jahreskalender
Risikomanagement-Handbuch

Coaching der Controller



